Warmup

Wcrmup begann 2006 in Deutschland
mit dem Vertrieb von FuBboden-
heizungen. Irgendwann einmal, so das
Ziel des Unternehmens, soll das Produkt
so selbstverstandlich sein wie konven-

tionelle Heizsysteme.

.Die wesenilichen Merkmale
unserer Produkte sind Flexibilitat
in der Anwendung und Wirt-
schoftlichkeit im Belriab.” Das ist
fir Andrew D. Stimpson, Vor-
standsvorsitzender der Warmup
Plc in London, die Kernbotschatt,
Viele der energieaflizienten Heiz-
systeme des Unternehmens gibt
s in individuellen Abmessungen
und fir jeden 2weck. .Ob [m Ei-
genheim oder im 5-Sterne-Hotel,
ob auf gewinkelten oder gerun-
deten Flachen, unsere flachen
Helzsysteme schoffen sanfie
Strahlungswarme, ohne dis Fui-
bodenkonstrukiion zu erhdhen’,
so Stimpson welter

Das Unternehmen, das 1994
in GroBbritannien als Aklienge-
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sellschoft gegrindet wurde (alle
Anteile befinden sich in privater
Hond), bietet heute sine umfos-
sende Produktpalette im Bereich
der elekfrischen FuBbodenhei-
zungen. Im Jahr 2007 wurde gin
Umsatz von 16 Mio. € erzielt, Mit
seinen dber 100 Mitarbeitern pro-
duziert und vertreibl dos Unter-
nehmen weliweil seine elakir-
sche Heizsysteme. Seit 2006
gibt es auch in Deutschiond eing
Niederlassung mit zwall Mitar-
beitern, Warmup satzt beim Ver-
frigh seiner Produkte auf die Be-
rolungskompetanz des Baustoff-
hondels und der dozugehdrigen
Fachmarkte. .Die Baustoffhand-
ler bigten dem Hondwerker und
Verbraucher durch geziette Wer-

bemaBnahmen eine gute Plat-
form zu den Themen Sanierung
und Renovierung, die wir part-
narschaftlich unterstitzen”, weil
Vertriebsleiter Michaoel Smalny

Erkldrtes Ziel ist es, doss Ful-
bodenheizungen in der Zukunit
bei Sanierungen so selbstver-
standlich eingesefzt werden wie
konventionelle Heizsysteme. .Denn
gerade In Deufschlond besteht
Warmebedarf ja nicht nur In den
Wintermonaten, sondern auch in
den Ubergangszeiten”, hat Stimp-
son erkannt. Um einen Raum am
Morgen und om Abend far zwei
bis drei Stunden zu erwdrmen,
sel es unwirtschaftlich, die zent-
rale Ol- oder Gosheizanlage in
Betrieb zu nehmen. Die schnell
reagierenden Fldchenheizsyste-
me konnen unabhdngig von be-
stehenden Systemen in Betrieb
genommen und individuell ge-
steuert wearden. .Dadurch®, be-
tont der Manager, .kann Energie
gespart werden,”

Teil des umfassenden Dienst-
leistungs- und Schulungsange-
botes rund um die Installation ist
neben der Bereitstellung kosten-
loser Werbemateriolien ouch die
Anferfigung von Verlegepldnen
fur die Kunden. Zudem erhalten
diese rund um die Uhr techni-
sche Unterstitzung durch ein ge-
bihrenfreies Telefon. Im Bou-
stoff-Fochhandel werden die Pro-
dukte durch den Warmup Auf-
steller mit DVD-Screen, Thermo-

stat und Warmefliese prdsen-
fiert. .Hier kinnen sich die Kun
den durch Ausprobieren von den
Vortellen der elekirischen FuBbo-
denheizung Oberzeugen”, erldu-
fert Smaolny

Aktuell werden in Deutsch-
land gleich sechs unterschied!i-
che FuBbodenheizungsprodukte
angeboten. Das frel verlegbore
Helzleitersystem sowie zwei Mat-
ten-Heizsysterne mit unterschied-
lichen Ausgangsleistungen sor-
gen fir warme Fliesenbdden.
Ganz neu im Programm sind dos
Aluminiumfolien-Heizsystem und
das Karbonfolien-Heizsystem fir
Lominotbdden. Ebenfalls neu im
Programm ist das Trioxiol-Heiz-
kabel fir die Installotion direkt im
Estrich. Gesfeuert werden olle
FuBboden-Heizsysteme durch den
digitalen, programmigrbaren Ther-
mostaten XSTAT
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